[image: image1.emf]

[image: image5]
[image: image4]
[image: image5]
[image: image4]

[image: image6.png]



Solvency II, Opleidingsaanbod
SolvencyII is meer dan een actuarieel of IT aangelegenheid, het raakt de hele organisatie en de processen. Juist dit gegeven hebben we meegenomen in ons opleidingsaanbod. Het raakt zowel Risk, Finance, Operations, Actuariaat, IT en beheer, op alle geledingen in de organisatie, strategisch, tactisch en operationeel. Solvency II vraagt ook om awareness bij zowel het management als bij de medewerkers binnen een bedrijf. Verschillende doelgroepen vereisen ook verschillende vormen van opleidingsvormen. S2B heeft een integraal opleidingsaanbod voor u.
Visie op Educatie

De visie van S2B is een opleidingsmodel die gebaseerd is op een blended leerstrategie. Deze strategie bestaat uit:

· een klassikale opleiding;
· e-learning;
· trainingsworkshops;
· digitale toets;
· reality game. 
Met de binnen de coöperatie aanwezigen docenten (o.a. verbonden aan Hogeschool van Arnhem en Nijmegen, De Haagse Hogeschool en het NIBE-SVV) heeft S2B een integraal opleidingsaanbod ‘Solvency II’ ontwikkeld. 

Uitgangspunten hierin zijn:
· Trainingen worden gegeven vanuit het proces denken. Overzie de keten en krijg inzicht

· Met ervaring uit de praktijk om de cursus praktische en actueel te houden

· Met oog voor de actualiteit t.a.v. de infrastructurele ontwikkelingen en compliance vereisten

· Interactief voor een grotere betrokkenheid

· Awareness over en tussen de disciplines

· Zowel standaard als maatwerk oplossingen
· Voortdurende actualisering op basis van gegevens Nederlandse bank en Ceiops

Navolgend overzicht geeft het opleidingsmodel weer. 

[image: image7.jpg]i




Doelgroep

Binnen haar opleidingsaanbod onderkend S2B diverse doelgroepen. De doelgroepen zijn:

· Binnen de Verzekeringsondernemingen:
· Management

· Risk
· Actuariaat

· Compliance

· Administratie

· Operations

· IT

· Medewerkers

· Zelfstandigen (Freelancers, ZZP’ers)
· Consultancy bedrijven die zich willen scholen op het gebied van Solvency II
Wat doet S2B? 

S2B ondersteunt verzekeraars bij de implementatie van Solvency II. Dit doet zij door een breed pallet aan diensten aan te bieden. Behalve opleiding en voorlichting levert S2B ook consultancy en tooling. Daarnaast is S2B actief op het gebied van resourcing om klanten van de benodigde capaciteit te voorzien. Met deze multidisciplinaire aanpak biedt S2B oplossingen voor de veelzijdige vraagstukken die de implementatie van Solvency II met zich mee brengt. 

Schaap met vijf poten 

S2B is een coöperatie van vijf complementaire dienstverleners die speciaal voor de invoering van Solvency II hun krachten hebben gebundeld. Dankzij de combinatie van expertises kunnen verzekeraars voor het hele implementatietraject bij S2B terecht; van het ontwikkelen van risicomodellen tot het reorganiseren van de bedrijfsprocessen en van het aanpassen van de ICT-infrastructuur tot het vergroten van het algemeen risicobewustzijn. Door de integrale Solvency II aanpak richt zij zich niet alleen op pijler 1 maar juist ook op pijler 2 en 3. 

De partners achter S2B 

S2B is een coöperatie die wordt gevormd door vijf zakelijke dienstverleners. 
Ajilon, Pragmaat Realisatiemanagers, Colosseus Consult, Aessens en Gutss Advies hebben de handen ineen geslagen om zo alle diensten te kunnen leveren die nodig zijn voor een succesvolle implementatie van Solvency II. Met opleiding, consultancy, tooling en resourcing heeft S2B antwoorden in huis op de multidisciplinaire vragen die de implementatie van Solvency II oproept. S2B profiteert hierbij van het uitgebreide netwerk en de jarenlange ervaring die de verschillende partners op hun vakgebied meebrengen. 
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Bent u geïnteresseerd? Neem dan contact op voor een inventariserend gesprek met Emile Smit via 06-53897996 of mail naar info@solvency2.biz   
[image: image3.emf]


Solvency II











1
2

